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PersonnalitéA

SubjectivitéB

Tâches facilesC

ExpérienceD
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La confiance de type vraie A

L’hypothèse de l’efficience de marchéB

Le biais de la négativitéC

La prise de décision D
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L’art de raconter des histoires E

Le cocktail DOSF

La première impressionG
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Source : Miller, G. (1956). The Magical Number is Seven, Plus or Minus Two Some Limits on Our Capacity for Processing Information. 
Psychological Review. Vol. 101, No. 2, 343-352.
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Rendements

Juin 1932

Juin 1949

Octobre 1957

Mai 1970

Octobre 1974

Août 1982

Octobre 1990

Mars 2009

+ 50,40 %

+ 58,05 %

+ 28,16 %

+56,91 %

+77,07 %

+ 123,78 %

+ 56,10 %

+ 94,05 %

Creux boursiers

Source akab, S. (2016). Heads I win, tails I win. Porfolio/Penguin



« Vivons-nous dans un monde qui s’améliore, qui se dégrade ou 
qui est sensiblement le même depuis les 20 dernières années ? »

Présenté par  Michel Villa

+

Page 16



Présenté par  Michel Villa

+

Page 17



Présenté par  Michel Villa

+

Page 18

Système 1 Système 2

Automatique Efforts

Inconscient Conscient

Intuitif Méthodique

Rapide Lent
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Reconnaître l’existence de périodes difficilesA

Expliquer le fait que les émotions peuvent 
entraîner la prise de mauvaises décisionsB

Mettre l’accent sur le long termeC

Signer et dater le plan d’actionD
Source : Prise harmonieuse de décisions, Gestionnaire d’actifs Bridgehouse, 2018.
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La première impression

Source : Van Edwards, V. (2018). Captivate : The Science of Succeeding with People. Portfolio, Reprint edition.
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Source : Donald A Redelmeier, Daniel Kahneman. Patients’ memories of painful medical treatments: real-time and 
retrospective evaluations of two minimally invasive procedures, Pain, vol.66, issue 1, pages 3-6, July 1996.
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Source : Christophe Morin. The Persuasion Code: How NeuroMarketing Can Help You Persuade Anyone, Anywhere, Anytime, 2018.
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